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SAP HANA: Minimizacion del tiempo de ejecucion del
calculo de predicciones energéticas

La solucion SAP HANA permite a GNARUM reducir el tiempo de ejecucion y andlisis para

sus procesos de prediccion energética.

narum

IT Solutions for Energy

El cliente

Cliente: Gnarum

Industria: Soluciones  Tecnoldgicas para la gestion y prediccion
energética.

Empleados: 60

Website:http://www.gnarum.com

El reto

Minimizar el tiempo de ejecucién de un cdlculo complejo y reducir
drasticamente el tiempo de andlisis total dando respuesta asi al
estancamiento competitivo y Ia elevada ventana temporal.

La solucion

Appliance SAP HANA, replicacion de las tablas y lectura directa a base de
datos in-memory, aceleracion de calculos complejos mediante migracion
del algoritmo a Lenquaje R y paralelizacion del procesamiento, y
ejecucion y obtencion del reporting analitico de forma dindmica
modelado en SAP HANA vy visualizacion a través de SAP Predictive
Analysis.

El cliente

GNARUM desarrolla soluciones Tecnoldgicas aplicadas al sector de laenergia con
el fin de que productores, operadores y traders logren una 6ptima gestion de
sus activos de energia, mejorando su funcionalidad y productividad diaria en los
mercados eléctricos. Estas soluciones incluyen la prediccién de generacion de
energia con gran precision, la monitorizacién y operacion de las plantas de
energia renovable con eficiencia y eficacia, asi como la gestién de |a operativa
en los mercados eléctricos.

Actualmente GNARUM proporciona sus servicios de gestion y prediccion
energética @ mas de 460 plantas que producen mas de 3 TWh anuales,
equivalente al consumo de una ciudad de 600.000 viviendas.

El principal objetivo de GNARUM es proporcionar servicios integrales de calidad
basados en la innovacion tecnolégica especialmente desarrollada para el sector
de la energia.

Retos
Los principales retos a los que hubo que enfrentarse fueron:

m  Eliminar el cuello de botella mejorando los tiempos de obtencion de las
predicciones energéticas, siendo capaces de trabajar con un mayor
ntmero de datos y nuevas variables en el algoritmo de prediccion.

®  Dar respuesta al crecimiento de volumen de datos y en consecuencia de
volumen del negocio, permitiendo desarrollar nuevas lineas de negocio
que permitan responder a nuevo volumen de servicios prestados y al
aumento del nimero de clientes.

B Eliminar las barreras tecnoldgicas en el manejo de histéricos (BBDD),
permitiendo obtener predicciones mas fiables a través de nuevos modelos
predictivos mas completos y rapidos de ejecutar.
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Productos y Servicios

m Appliance SAP HANA, replicacion de las tablas y lectura directa a base de
datos in-memory, aceleracién de cdlculos complejos mediante conexién
migracion del algoritmo a Lenguaje Ry paralelizacion del procesamiento,
y ejecucion y obtencién del reporting analitico de forma dindmica
modelado en SAP HANA y visualizacion a través de SAP Predictive Analysis.

La solucién

Fujitsu entendio desde el primer momento |a estrategia de negocio de Gnarum
y su linea de actuacién e inversion, por eso, ofrecio una solucion precisa acorde
con las necesidades de sus servicios de célculo de predicciones.

La solucion puesta en marcha por Fujitsu fue SAP HANA. Fujitsu dispone de un
laboratorio SAP HANA, lo que nos permite disponer de los ultimos avances de
esta tecnologia, ademas, todos los consultores de Fujitsu estan certificados en
la tecnologfiia SAP HANA vy las demas tecnologias propietarias (Technology,
Hosting, Services, Cloud), lo que nos ha permitido abordar el proyecto de
extremo a extremo, adaptando la solucién a las necesidades reales de Gnarum.
Desde el primer momento, Fujitsu ha involucrado a los usuarios técnicos y de
negocio de Gnarum para obtener los resultados esperados y garantizar una
correcta puesta en marcha.

La puesta en marcha de la solucion ha sido aqil y rapida, reduciendo los costes
de implantacion en un 400% sobre el BI tradicional en un periodo de 8 a 2
meses.

La solucién de Fujitsu: SAP HANA y sus ventajas de negocio;

- Ha permitido combinar la informacion proveniente de las series
histéricas con los datos generados en tiempo real y determinar
nuevos patrones de prediccion.

- Ha integrado diferentes fuentes de informacion (sistemas/sensores
de medida complementarios, redes sociales, datos meteorolégicos,
imagenes de satélite, ...) enriqueciendo los modelos de prediccion.

- Ha permitido analizar estratégicamente sobre la base de peta bytes
de datos de informes meteorolégicos, fases de marea, sensores,
imagenes satelitales, mapas de deforestacion e investigacion de
modelado climdtico. reduciendo los costes operativos y de
mantenimiento.

- Ha facilitado la integracion de datos de negocio estructurados y no
estructurados.

- Puede manejar una cantidad ingente de datos permitiendo
administrar mejor la naturaleza variable de la generacion de energia
y pronosticar con mas exactitud la cantidad de energia que puede
ser re direccionada a |a red eléctrica o almacenada.

- Ha permitido combinar Ia prediccion y el andlisis meteorologico para
pronosticar con exactitud la disponibilidad de energia.

Beneficios

m Gran mejora en la rapidez del calculo del algoritmo.

m Incremento de |a capacidad de procesamiento y flexibilidad en el
manejo de historicos.

m Minimizacion el margen de error permitiendo la fidelizacion del cliente.

m Optimizacion de los resultados operativos y econémicos.

m Aumento de la competitividad comercial gracias a las simulaciones near
real time.

m Disponibilidad de Reporting dindmico y on the fly gracias a SAP
Predictive Analysis.

m Reduccién de costes de implantacion y operativos, liberando recursos
para la geenracién de nuevas lineas de negocio.

m Multiplicacion del factor de copresion x5, disminuyendo el tamafio de la
BBDD.

Beneficios

La solucién SAP HANA de Fujitsu ha reportado enormes beneficios a Gnarum; el
incremento de la capacidad de procesamiento y flexibilidad en el manejo de
histéricos ha permitido mejorar los modelos de prediccion actuales y generar
modelos nuevos, ha minimizado el margen de error optimizando al méaximo los
resultados operativos y econdmicos (punto critico), y ademas, se ha generado
toda una nueva linea de negocio para instalaciones domésticas a nivel mundial
lo que supone un crecimiento de unos cinco millones de usuarios finales.

El aumento de competitividad comercial con simulaciones en near real time a
los potenciales clientes supone una gran ventaja diferencial para Gnarum.

SAP HANA supone una mejora en el rendimiento y ejecucion de los procesos,
eliminando asi el cuello de botella presente en las predicciones, pasando de
dias a sélo horas.

- Permite uan drastica disminucion de los tiempos de carga .

- El acceso a los datos es mucho mas rapido. Mejora x10 veces.

- Multiplica el factor de compresion x5.

- Minimiza el tiempo de célculo de ejecucién.

- Minimiza el tiempo de ejecucién de

oportunidades.

simulaciones  para

En resumen

La solucién SAP HANA de Fujitsu es capaz de mejorar los modelos de
prediccion existentes y de desarrollar otros nuevos, ha disminuido el tiempo de
procesamiento de manera drastica, pasando de dias a sélo horas y en definitiva,
permite a Gnarum ofrecer una ventaja competitiva diferencial a nivel mundial.

Acerca de Fujitsu

Fujitsu es la compafiia japonesa lider en Tecnologias de la Informacién y
Comunicacion (TIC), con una gama completa de productos, soluciones y
servicios tecnolégicos. Sus 170.000 empleados dan soporte a clientes en mas
de 100 paises. Utilizamos nuestra experiencia y el poder de las TIC para modelar
el futuro de la sociedad con nuestros clientes.

Para més informacion, visite http://www.fujitsu.com/es
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