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Soluciones y Servicios Financieros

La larga experiencia de Fujitsu en el desarrollo de soluciones y soporte para las Entidades Financieras unida a su
filosofía basada en entender las necesidades de sus clientes, la han convertido en uno de los referentes esenciales

para el sector.

Las soluciones de Fujitsu España están orientadas a cubrir todo el conjunto de necesidades de una entidad
financiera, desde las infraestructuras básicas de hardware y de software hasta las soluciones de negocio corporativas

o departamentales, incluyendo toda una amplia gama de soluciones para los canales de distribución bancaria.

Fujitsu España pone a disposición de las Entidades Financieras la experiencia y alta cualificación de sus consultores
y técnicos para que las soluciones propuestas encajen perfectamente con los sistemas de la Entidad.

FUJITSU es una compañía líder en el mundo de las Tecnologías de la
Información y Comunicaciones, presente en más de 100 países y

con más de 170.000 empleados.

FUJITSU valora a sus clientes, busca su beneficio y ofrece soluciones adaptadas a
todas y cada una de sus necesidades, además de una atención personalizada siempre

presente en la filosofía FUJITSU.

Camino Cerro de los Gamos, 1
28224 Pozuelo de Alarcón - Madrid (España)

Tel.: 91 784 90 00

es.fujitsu.com



Broker on-line

L os servicios que ofrece nuestra solución son los siguientes:

• Routing de órdenes: De distintos brokers / gestoras, recepción de 
órdenes corporativas.

• Gestión de órdenes.

• Gestión de la posición: Posiciones integradas, intra día en cash y en
títulos, análisis de cartera, rentabilidad y benchmarking.

• Información del mercado: Mediante la suscripción a servicios ó el soporte
a la toma de decisiones (comparaciones, análisis).

• Servicios personalizados: Asesores personales, servicios proactivos 
como alarmas y eventos, envío de información personalizada.

• Estadísticas: A través del histórico de rentabilidad, operaciones y actividad.

Dada nuestra experiencia en este tipo de proyectos y con el objetivo de minimizar
el riesgo de implantación, se considera conveniente aplicar un enfoque por fases,
según se describe en la siguiente figura:

E l desarrollo del proyecto global se combina de manera iterativa con la
aplicación de mecanismos de seguimiento y control de la evolución del mismo
en colaboración con los responsables de la Entidad a fin de detectar posibles
desviaciones o adaptaciones al proyecto inicial.

• Fase I – Análisis funcional: El principal objetivo de esta fase consiste
en la creación del proyecto de Gestión de Propuestas, generando las 
especificaciones funcionales y técnicas que permitan la correcta 
implantación de cada módulo,   y planificar en detalle la fase de desarrollo
e implantación.

• Fase II – Desarrollo e Implantación: Diseño detallado, construcción, prueba
e implantación del aplicativo de Gestión de Propuestas según el calendario
de desarrollo fijado en la fase anterior.

• Fase III – Mantenimiento: Esta fase persigue asegurar la correcta
   explotación y mejoras de los sistemas.

Las tareas a realizar en cada fase y el control del proyecto se realiza siguiendo
un modelo metodológico y de gestión, que define el inventario de tareas y
entregables en cada momento, organigrama del proyecto con responsables y
roles y enumeración y descripción de los procedimientos operativos.
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ARQUITECTURA TÉCNICA MULTICANAL

SERVICIOSPROCESOS

TECNOLOGÍA

Fujitsu ofrece una solución avanzada de brokerage on-line, como sistema adaptado
a la operativa de valores a través de canales de acceso cómodos para el usuario.

El sistema proporciona un entorno profesional, información financiera suficiente y
una operativa a un precio ajustado, para fomentar el trading activo principalmente
en renta variable.

Los aspectos clave de nuestra solución:

• Operaciones intra día en posiciones de títulos y en disponible

• Confirmación y ejecución de operaciones en tiempo real

• Acceso a información de mercado, noticias, research financiero,..

El objetivo de nuestra solución de brokerage on-line es doble. Por una parte orientado
al establecimiento de una nueva unidad de negocio que favorezca la captación activa
de clientes así como el cobro de comisiones por intermediación. En segundo lugar
se persigue la fidelización de clientes y potencialización de la marca tradicional.

Fujitsu ofrece una solución completa, que incluye la integración, pruebas y puesta
en marcha de los distintos aplicativos, así como el soporte requerido por los
departamentos del cliente, para realizar la transición al nuevo sistema. Fase I Fase II Fase III
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